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Abstract. Calculating the price at which harvestable timber can be sold is one of
the constant concerns of forest managers who are interested in selling the entire
quantity made available to buyers. Not only the price, but also the system used
to determine the price must guarantee a minimum return at each stage of the
supply chain, in order to obtain the first highly homogeneous finished product:
roundwood, sawnwood, chipboard, veneer, plywood, pulpwood, firewood. The
most frequent selling method is wood on stem, by electronic, sealed, or open
auctions Part of the timber, sorted out on different grades, is sold as the roadside.
Irrespective of transaction type, the sellers’ reserve prices play a key role in the
forest economy and the method deployed to split the average reserve price into
grades and species has not been changed for three decades. Based on transaction
evidence provided by Suceava forest county, we tested if is it possible to derive
the coefficients of the relative value of species and grade by a multiplicative
regression, linearised by logarithms, assuming that buyers’ price elasticity is the
best proxy of the timber value. The data covered three years (from 2010 to 2013).
However, as long as not all species and grades are represented in the transaction
evidence, meaning that some volumes in the input data are zero, the method can't
be applied, meaning that National Forest Administration shall make use of this
method at a national, not regional level. The total volume of analysed sales was
580,946 m? included in 1409 plots.

By simply analysing the timber transactions by wood on stem and using four
multiplicative regressions, linearised by logarithm, we were able to calculate
the conventional value coefficients for spruce and fir in a relatively simple way,
which actually reflects a market situation that economic agents have been aware
of for a very long time: in a totally different technological context than in the past,
now dominated by logging plants capable of efficiently using any roundwood
assortment, the interest in very thick wood has decreased and, naturally, so has its
technological value.
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Introducere

Calculul pretului de valorificare a masei lem-
noase exploatabile reprezintd una din preo-
cuparile constante ale administratorilor de
paduri, interesati in vanzarea intregii cantitati
puse la dispozitia cumparatorilor.

Lemnul, in general, dar mai ales cel rotund,
este o materie prima eterogend, ceea ce In-
seamna cd diferitele specii, calitati si dimen-
siuni au diverse utilizari potentiale, la scara
industriald. Practic, fiecare partida sau lot de
busteni reprezinta, pentru vanzator - un mix
de produse, iar pentru cumparator - un mix de
materie prima, ce trebuie cumpdrat la un pret
care s asigure o rentabilitate minimala a pro-
cesului de productie in aval.

Nu doar preturile, dar si sistemul de forma-
re al acestora trebuie sa asigure o rentabilitate
minima a fiecarei etape a lantului de aprovi-
zionare pentru obtinerea primului produs finit
cu grad ridicat de omogenitate: busteni, che-
restea, placi aglomerate, furnire, placaje, pasta
papetard, sau lemn de foc (Gjerdrum 2008).
Preturile 1i spun silvicultorului cum sa admi-
nistreze padurea pentru a obtine lemn de cali-
tate superioara (pe termen lung), ce parchet sa
aleagd pentru a fi recoltat (pe termen scurt) si,
in final, cum sa sorteze fiecare catarg in sorti-
mente definitive (Hood si Dorfman 2015).

Sistemul de formare a pretului este constituit
dintr-o serie de procedee de selectie, culegere
si prelucrare a datelor primare oferite de me-
diul economic, la finele careia administratorul
padurii este capabil sa eticheteze fiecare partida
sau fiecare lot de busteni cu pretul potrivit, care
sa fie acceptat de cel putin doi potentiali cum-
paratori. Prin pret potrivit se Intelege, In acest
context, acel pret la care se ajunge In urma unui
proces de licitare. Prin licitare se mentine o pia-
ta concurentiald, piata ce permite, cel putin teo-
retic, o alocare eficienta a resurselor mobilizate
in vederea valorificarii lemnului: manopera,
echipamente si utilaje, tehnologie.

Pretul de pornire a licitatiilor de masa lem-
noasa pe picior joaca in continuare un rol im-

portant, chiar si atunci cand valorificarea pro-
22

Articole de cercetare

priu-zisa se face la drum auto sau in depozit,
deoarece de acest pret depinde un nivel mi-
nimal de rentabilitate al administrarii padurii
(Streyffert 1963).

Pretul de ,,catalog” al lemnului pe picior, ne-
recoltat inca, reprezinta, de fapt, adevarata va-
loare a acestuia (Nieuwenhuis 2010). In cadrul
unei tranzactie cu lemn pe picior, cumparato-
rul este dispus sa plateasca asa-numita valoare
reziduala, datd de diferenta dintre veniturile
obtenabile din valorificarea in aval a lemnului,
si costurile de recoltare si transport. De par-
tea cealaltd, a vanzatorului, exista asa-numitul
pret de rezerva, sub care orice tranzactie ar fi
paguboasa pentru proprietarul sau administra-
torul padurii. Dar cum aceste venituri si chel-
tuieli nu pot fi estimate precis pentru o anumita
partidd, ne-exploatata incd, ramane totdeauna
un spatiu de negociere, intre disponibilitatea
de a plati a cumparatorului si disponibilitatea
de a accepta a vanzatorului (Omwami 1986).

O gama larga de mecanisme de stabilire a
preturilor sunt utilizate in diferite tari. Cele
mai comune metode se bazeaza pe preturi ad-
ministrate, preturi negociate, preturi bazate pe
licitatii, ofertele bazate pe preturile de referinta
ale pietei sau preturile care reflectd costul pro-
ductiei si al gestionarii padurilor (Kant 2010).
In padurile detinute de stat, cele mai frecvent
utilizate sunt preturile administrate, dar si pre-
turile rezultate In urma licitatiilor din perioada
anterioara de referinta (an sau semestru).

In mod obisnuit, administratia padurilor
publice fixeaza preturile pe cale administrati-
va, pe baza preturilor de vanzare a produselor
lemnoase pe piata din aval, preturi ce Incorpo-
reaza costurile de gestionare, ce rareori reflecta
valoarea reald de pe piata. Un sistem dinamic
de stabilire a pretului lemnului ar reflecta ce-
rerea si ar Incorpora caracteristicile de calita-
te, volum, costurile de exploatare si distanta
de transport tehnologic, precum si bonificatie
»ecologica”, in care lemnul este recoltat din
paduri certificate.

Roménia a fost una dintre primele tari in
tranzitie care a introdus licitatiile pentru aloca-
rea drepturilor de recoltare a lemnului pe picior
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in padurile de stat. S-a demonstrat ca licitatiile au
mai multe avantaje (Antonoaie et al. 2011, Han
et al. 2018). In primul rand, aceste licitatii au ge-
nerat venituri semnificativ mai mari decat cele ce
ar fi fost obtinute prin preturi fixate pe cale admi-
nistrativa, aceasta ,,prima de licitare” fiind unul
dintre principalele stimulente care au stat la baza
initierii lor pentru a fi introduse in Romania.

Licitatiile au stimulat schimbdri tehnologi-
ce (concretizate prin reducerea costurilor de
recoltare si prelucrare) si au generat o mai
mare eficienta in sectorul public prin faptul ca
au permis oricarui ofertant sa participe la orice
licitatie in toate cele 37 de directii silvice din
Romania (Dewees 2005).

Parametrii cheie ai principiilor de baza in de-
terminarea preturilor administrate in diferite re-
giuni, se bazeaza pe abordarea valorii reziduale,
care este comund celor mai multe provincii din
Canada si multe state din Australia. In ultimii
ani, administratiile silvice din British Colum-
bia, Canada si Victoria, Australia au inceput
sa organizeze licitatii pentru masa lemnoasa la
scard micd, pentru a determina preturile admi-
nistrative in aceste jurisdictii. Cu toate acestea,
din cauza diversitatii terenurilor forestiere si a
tipurilor de paduri, guvernele acestor state inca
mai au de luat in calcul mai multi parametri de-
terminati din punct de vedere administrativ, n
calculul preturilor lemnului (Jackson 1987).

In Statele Unite, serviciul forestier utilizeaza
licitatiile ca instrumente pentru vanzarea lem-
nului, ceea ce se intdmpla si in Europa, unde
proprietatea forestiera este dominant privata,
acordurile de vanzare a lemnului sunt realiza-
te prin negocieri bilaterale intre cumparator si
vanzator (Dewees 2005).

In multe economii in tranzitie, majoritatea
vanzarilor de lemn sunt organizate de catre
administratiile forestiere de stat, iar preturi-
le sunt fixate in mod administrativ raportan-
du-se la preturile pietei ca si punct de referinta
(Dewees 2005).

Guttenberg (1956) se numara printre primii
utilizatori ai analizei regresiei la estimarea
pretului vanzarilor de lemn ale Serviciului Fo-
restier din sudul SUA. Factorii de influenta ai

Contributii la imbunatatirea modului de diferentiere pe specii...

pretului de vanzare a masei lemnoase pe picior
au inclus volumul total al vanzarilor, volumul
pe unitatea de suprafatd, proportia de lemn
din grupa de specii diverse tari si volumul ar-
borelui mediu. Anderson (1976) a dezvoltat
metoda in continuare, prin aplicarea regresiei
multiplicative in evaluarea pretului lemnului.
Prescott si Puttock (1990) au elaborat modele
econometrice pentru achizitiile de masa lem-
noasa din padurilor de stat canadiene. Ei au
studiat caracteristicile vanzarilor de cherestea
din Canada, pentru a determina acele carac-
teristici determinante n stabilirea pretului de
vanzare. Munn si Rucker (1995) au comparat
oferta preturile de licitatie pentru vanzarile pri-
vate de lemn, cu cele pentru vanzarile din pa-
durile nationale. Schuster si Niccolucci (1994)
au utilizat si modele de regresie liniara pentru
a explora influentele relative dintre diferitele
tipuri de licitatii: licitatiile cu strigare si licita-
tiile in plic inchis.

Letonia si Roméania sunt exceptii, intrucat
procesul de vanzare se bazeaza pe licitatiile de
lemn pe picior catre companiile de exploatare
forestiera (Dewees 2005). In tiri precum Fin-
landa si Germania, unde cooperativele foresti-
ere joaca un rol critic In gestionarea padurilor
de catre proprietarii privati, acestea negociaza
pretul de vanzare pentru membri cu companii-
le forestiere din industria lemnului.

In SUA, companiile forestiere folosesc trei
abordari pentru a cumpdra diverse sortimente
de lemn. In prima abordare, fabrica de cheres-
tea prestabileste un pret pentru lemnul livrat
in fabrica sau intr-un anumit depozit, iar ori-
ce furnizor poate livra lemnul in specificatiile
prestabilite. In a doua abordare fabrica de che-
restea intrd in negociere cu diferiti comercianti
de lemn, care la randul lor isi efectueaza apro-
vizionarea din piata primara a lemnului. In a
treia abordare fabricile de cherestea participa
in cadrul licitatiilor organizate de catre propri-
etarii de stat si privati de padure (Kant 2010).

In ceea ce priveste modalitatea efectiva de
vanzare, exista doua abordari: vanzari de lemn
pe picior, respectiv lemn fasonat. Principala

diferentd dintre cele doud metode este cine re-
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colteaza lemnul pe picior, cine efectueaza sor-
tarea si cine livreaza mai departe lemnul.

Concesionarea dreptului de exploatare in-
seamna, de fapt, un transfer al riscurilor comer-
ciale si tehnologice de la proprietar (vanzator)
la firma de exploatare (cumpdrator), transfer
ce se concretizeaza prin preturi ceva mai mici
decat cele ce ar fi oferite in cazul cumpararii
lemnului fasonat.

Astfel, scopul prezentului articol constd in
analiza relatiei pret versus volum total si sor-
timente dimensionale din partizile de masa
lemnoasda pe picior tranzactionate pe piata
lemnului din Romania, obiectivul constituind
determinarea gradului de interdependenta din-
tre principalii doi parametri ai caracteristicii
de vanzare: calitatea masei lemnoase pe picior
(sortimentul dimensional) si volumul oferit.

Material 5i metoda

Factorii specifici locului si vanzarii, cum ar fi
volumul masei lemnoase, distanta fatd de retea-
ua de drumuri si dispozitiile contractuale sunt
unice pentru fiecare vanzare. Caracteristicile
specifice ale parchetului influenteaza costurile
de recoltare si, prin urmare, si pretul pe care
cumpdratorii sunt dispusi sa 1l plateasca pentru
lemnul de lemn pe picior (Klemperer 1996).
Deoarece lemnul pe picior, spre deosebire de
lemnul fasonat, este recoltat numai dupa cum-
parare, asteptarile si incertitudinile cu privire la
conditiile viitoare de piata trebuie, de asemenea,
sa fie luate 1n considerare la stabilirea unui pret.
Nivelul concurentei are, de asemenea, o influ-
entd asupra pretului de vanzare (Niquidet si van
Kooten 2006). Totdeauna, cumparatorii trebuie
sa ia in considerare concurenta atunci cand pla-
seaza o oferta: in functie de intensitatea compe-
titiei, pretul de adjudecare se poate apropia sau
chiar depasi valoarea reziduald. Asadar, pretul
de achizitie a masei lemnoase in cadrul unei
tranzactii individuale depinde de mai multe ca-
racteristici: calitatea lemnului, costurile de ex-
ploatare si transport, contextul pietei, conditiile
contractuale si, fireste, concurenta.
24
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Holley (1970) presupune cd suma de bani
pe care un cumparator de lemn de picior este
dispus sa o plateasca, poate fi determinata prin
scaderea din pretul final al unui produs finit a
tuturor costurilor adiacente utilizate pentru a
transforma un ,,lemn pe picior” intr-un produs
finit vandut pe o piata.

Deocamdata, Regia Nationald a Padurilor vin-
de cu precadere lemn pe picior, prin licitatii pu-
blice deschise, inchise sau electronice, partici-
pantii fiind companii de exploatare forestiera cu
atestat valabil, criteriul de adjudecare fiind pretul
cel mai mare oferit. O parte din masa lemnoasa
este comercializata sub forma de lemn fasonat,
n sortiment definitiv, la drum auto forestier.

Sistemul romanesc de formare a preturilor
de pornire la licitatiile de masa lemnoasa este
neschimbat de mai bine de trei decenii, sin-
gurul element actualizat periodic fiind pretul
mediu de referintd. Actualii coeficienti valorici
conventionali (Dragoi, 2000), utilizati de peste
trei decenii la diferentierea pretului mediu de
referinta sunt prezentati in Tabelul 1.

Diferentierea pretului mediu de referintd in
mai multe liste de preturi, aplicabile partizilor
in functie de natura produsului si distanta de
scos-apropiat, se face pe baza unor coeficienti
valorici conventionali stabiliti subiectiv, pe
baza unei asa-zise atractivitdti comerciale a
diferitelor specii si sortimente. In cadrul ace-
luiasi sortiment dimensional, coeficientii valo-
rici difera in functie de masura in care lemnul
fiecarei specii poate fi valorificat.

In ceea ce priveste pretul lemnului pe picior
acesta variaza in functie de compozitia arbore-
tului, sortimentele dimensionale si industriale,
disponibilitatea si locatia.

Din anul 2022 vanzarea masei lemnoase
s-a realizat exclusiv prin licitatii electronice.
Incepand cu anul 2023, RNP-Romsilva este
obligata conform Codului Silvic modificat, ca
minim 50% din masa lemnoasa comercializata
sa fie vanduta ca si masa lemnoasa fasonata la
drum auto forestier.

Pentru fondul forestier proprietate privata
vanzarea de masa lemnoasa se va putea rea-
liza in oricare din forme: pe picior sau faso-
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Tabel1 Actualii coeficienti valorici conventionali utilizati de RNP la diferentierea preturilor medii de referinta
Current conventional value coefficients used by RNP to differentiate average reference prices

Sortimente

Specie - - ijloci i

’ T S CrosT @) Mty S o deoe_Cont
Molid si Brad 1,20 0,75 0,50 0,26 0,09 0,003
Alte rasinoase 0,85 0,62 0,38 0,14 0,1 0,003
Fag 1,5 0,73 0,42 0,1 0,09 0,003
Stejar 2,55 1,9 1,13 0,36 0,12 0,003
Cer 0,90 0,80 0,72 0,26 0,10 0,003
Alte cvercinee 1,10 1,00 0,70 0,10 0,10 0,003
Frasin 2,5 1,9 0,78 0,52 0,12 0,003
Paltin 2,6 1,95 0,78 0,52 0,12 0,003
Cires 2,7 2 0,78 0,52 0,12 0,003
Carpen 0,70 0,62 0,26 0,10 0,10 0,003
Sorb 1,6 1,3 0,5 0,28 0,14 0,003
Salcam 1,50 1,30 1,10 0,90 0,10 0,003
Diverse tari 0,80 0,70 0,60 0,15 0,10 0,003
Tei 1,00 0,90 0,80 0,15 0,10 0,003
Anin 0,70 0,65 0,50 0,10 0,10 0,003
Plop 1,10 1,00 0,60 0,10 0,09 0,003
Salcie 0,50 0,40 0,30 0,12 0,09 0,003
Diverse moi 0,30 0,30 0,20 0,10 0,06 0,003

nat, functie de abordarea proprietarului. Datele
utilizate in prezentul articol sunt reprezentate
de rezultatul licitatiilor de masa lemnoasa pe
picior organizate de catre RNP-Romsilva prin
Directia Silvica Suceava pentru un numar de
1409 partizi din perioada 2010-2013 in care
grupa de specii rasinoase predomind, in volum
brut cumulat de 580.946 m?, din care un volum
de 465.913 m® rasinoase, 48.080 m* fag, 105
m? stejar, 8878 m? diverse tari. Din perspec-
tiva sortarii dimensionale, masa lemnoasa pe
picior, grupa de specii rasinoase aferenta ce-
lor 1409 partizi are urmatoarea structura: G1-
115.968 m?, G2- 85.337 m* , G3- 36.577 m’.

Datele au fost organizate la nivel de partida,
pe volum, grupe de specii, sortare industriala si
dimensionala, elemente dendrometrice, condi-
tii generale de exploatare (suprafata si pantd).

Modelul matematic de la care am pornit
analiza este o regresie multipla multiplicati-
va, de tipul ecuatiei (1).

Pzﬁo-xf1-xfz-...-x,[f"-e‘g (1

in care P este pretul de adjudecare (variabila
rezultativd sau dependentd), 3, este termenul
liber, B, , sunt coeficientii de regresie partiala,
x, , sunt variabilele explicative (sau indepen-
dente) ¢ este eroarea estimatiei, iar e este baza
logaritmilor naturali. Avantajul acestei formu-
le constd in faptul derivata partiala in raport
cu oricare variabild independentd x, va fi de
forma:

Bk
— Br=1 _ p Xk _ p
e = Prxr” =P ;k =B @

In penultima din cele trei egalitati, egalitate
B

din relatie, am inlocuit X cu P deoarece
P _ 0.,0 Br 0 _ Bk
a—xk—ﬁo-xl-xz- Xt X = X

intrucat toti exponenti S, cu exceptia lui
B, sunt zero; iar cum orice numdr la pu-
terea zero este egal cu 1, Inseamna ca
P=1-1-.xP . 1= xf*(Drigoi2022).

Dezavantajul modelului multiplicativ este
acela ca nu poate fi parametrizat fara un pro-
gram de calcul care sd implementeze metoda
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verosimilitatii maxime, In locul traditionalei
metode a celor mai mici patrate. Totusi, prin
logaritmarea ambilor termeni, atat a celui din
stanga cat si a celui din dreapta, se pot calcula
coeficientii #, . Forma logaritmatd a modelu-
lui multiplicativ va fi:

InP=Inf +B Inx+. .+B Inx +ine

€)

Datele au fost organizate tabelar astfel: un
tabel in care a fost evidentiat la nivel de parti-
da volumul cumulat pentru toate sortimentele
dimensionale si pretul obtinut in urma licitatii-
lor si alte trei tabele in care au fost evidentiate
volumul pentru fiecare sortiment dimensional
(G1, G2, G3) si pretul obtinut, aferent parti-
zii licitate pentru grupa de specii risinoase. in
vederea aplicarii ecuatiei de regresie multipli-
cativd, valorile aferente volumului au fost lo-
garitmate utilizand functia /n(’) din programul
de calcul Excel.

Considerand variabila independenta - volu-
mul de masa lemnoasa pe picior si variabila
dependenta - pretul de adjudecare, am utilizat
o ecuatie de regresiec multiplicativa pe baza de
date disponibila, in baza functiei de analiza a
datelor din programul de calcul Excel.
Revenind la Relatia (1) si particularizand mo-
delul la specificul problemei, trebuie precizat
faptul c@ c, este elasticitatea cererii pentru
partida k (asimilabil coeficientului valoric con-
ventional pentru partida k), P este logaritm din
pretul la care s-a adjudecat partida £, iar x, este
logaritm din volumul sortimentului/speciei
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pentru care se face doreste determinarea pre-
tului, pentru partida k.

Dupa ce vor fi fost calculate toate elastici-
tatile cererilor pentru partizile analizate, pe
baza mediilor ponderate ale acestor elasticitati
se vor putea estima, cu deplind obiectivitate,
coeficientii valorici conventionali.

Intrucat variabila explicativd este logaritm
din volumului G1, G2 sau G3, prima opera-
tie de pregatire a datelor a constat in filtrarea
partizilor ce au in structurd cel putin unul din
cele trei sortimente, separand datele primare in
trei grupe, fiecare pentru un anumit sortiment.
Daca, s-a intamplat ca o partida sa aiba vo-
lume mai mari de zero pentru G1 si G2, iar
datele urmeaza a fi prelucrate pentru estimarea
elasticitatii pentru G1, ca variabila explicativa
va fi retinut doar volumul G1 ca variabila ex-
plicativd, influenta G2 fiind capturata in terme-
nul liber, alaturi de ceilalti factori de influenta,
neluati in seama de modelul statistic.

Rezultate i Discutii

Analiza gradului de interdependenta intre volu-
mul de masei lemnoase pe picior si pretul de
adjudecare

Aplicand pe datele existente o ecuatie de re-
gresie multiplicativd in care am considerat
variabila independentd - volumul de masa
lemnoasd pe picior si variabila dependenta -

Tabel2 Rezultatele functiei de regresie dublu logaritmice pentru estimarea pretului de adjudecare in functie
de volumul partizilor vandute pe picior (Variabila independentd: Volumul de masa lemnoasa pe pi-
cior; Variabila dependenta: Pretul de adjudecare)

Logarithmized multiplicative regression equation results (Independent variable: Volume of wood on

stem; Dependent variable: auction price)

Parametri statistici

R-coef. de determinatie multipla 0,9515
R? 0,9053
R? adjustat 0,9053
Abatere Standard 0,2779
Numar de observatii 7752

Coef. regr. Abatere standard Testul t

Prob. depdsire Lim. Infer. 95% Lim. sup. 95%

Termen liber 1,3594 0,0060
Ln (G1) 1,1689 0,0043

227,4363 0,0001
272,2425 0,0001

1,3477 1,3711
1,1605 1,1773
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pretul de adjudecare, rezultatele obtinute sunt
cele evidentiate in Tabelul 2. Numarul de ob-
servatii este mult mai mare decat numarul de
partizi pentru care DS Suceava a furnizat date,
deoarece fiecare inregistrare se referd la ele-
mentele de arboret din fiecare partida sau la
unitatile amenajistice din care masa lemnoasa
a fost pusa total sau partial in valoare.

Ecuatia de regresie multiplicativa, logarit-
mata pentru a estima pretul in functie de volu-
mul de masa lemnoasa pe picior este:

log(Pret) = 1,359+1,169-In(Volum)+&

Aceasta ecuatie sugercaza ca, pentru fiecare
unitate de crestere a volumului de masa lem-
noasa pe picior, pretul va creste cu un factor
de 2,029.

R?este 0,9053, ceea ce inseamna cd 90,53%
din variatia pretului de adjudecare poate fi ex-
plicata de volumul de masa lemnoasa pe pi-
cior.

Coeficientul pentru volumul de masad lem-

noasa pe picior este 2,0294, ceea ce inseam-
na ca pretul de adjudecare estimat creste cu
2,0294% pentru fiecare unitate suplimentara
de volum.
Termenul liber (In 1,359) delogaritmat este
3,89 si indica faptul ca pretul de baza al lem-
nului este de 3,89 cand volumul de masa lem-
noasa pe picior este zero.

Rezultatele confirma faptul ca exista o stran-
sd legatura intre volumul de masa lemnoasa pe
picior oferit si pretul de vanzare obtinut in ca-

Contributii la imbunatatirea modului de diferentiere pe specii...

drul unei licitatii deschise, alaturi de celelalte
caracteristici ale APV-ului: volumul la hectar
si volumul arborelui mediu ( Lynch et. al 2004,
Kilgore si Blinn 2005).

Analiza gradului de interdependenta intre volu-
mul de masa lemnoasa pe picior, grupa specii
rasinoase, sortiment dimensional G1 si pretul
de adjudecare

in cazul in care aplicim ecuatia de regresie
multiplicativd in care consideram variabila
independentd volumul de masd lemnoasa pe
picior, grupa de specii rasinoase, sortiment di-
mensional G1 si variabila dependenta - pretul
de adjudecare, rezultatele obtinute sunt cele
prezentate In Tabelul 3.

Rezultatele indica o relatie moderata intre
volumul de masa lemnoasa pe picior (X), spe-
cia rasinoase, sortiment dimensional G1 si pret
(Y), conform ecuatiei de regresie multiplicati-
va logaritmica.

Valoarea R’ de 0,650 indica faptul ca apro-
ximativ 65% din variatia lui Y poate fi expli-
cata prin X. Valoarea p de 0 indica faptul ca
existd o relatie statistic semnificativa intre X si
Y. Coeficientii sunt ambii pozitivi si semnifi-
cativi, ceea ce Inseamna ca existd o corelatie
pozitiva intre X si Y.

Termenul liber este de 2,655, indicand ca
pretul de baza pentru o cantitate de volum de
masd lemnoasd pe picior, specia rasinoase,
sortiment dimensional G1 este de aproximativ

Tabel3 Rezultatele functiei de regresie multiplicativa logaritmata pentru estimarea pretului de adjudecare in func-
tie de volumul sortimentului Gros 1, vandut pe picior (Variabila independenta: Volumul de masa lemnoasa
pe picior - Grupa specii rasinoase, sortiment dimensional G1; Variabila dependenta: Pretul de adjudecare)
Logarithmized multiplicative regression equation results (Independent variable: Volume of wood on
stem, softwood, timber grade G1; Dependent variable: auction price)

Parametri statistici

R-coef. de determinatie multipla 0,8063
R? 0,6502
R? adjustat 0,6501
Abatere Standard 0,3547
Numar de observatii 3825

Coef. regr. Abatere standard Testul t

Prob. depasire Lim. Infer. 95% Lim. sup. 95%

Termen liber 2,6554 0,0094
Ln(Vol Tot) 0,7697 0,0091

281,378 0
84,3003

2,6370 2,6740
0 0,7518 0,7876
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2,655 unitati.

Coeficientul de partial regresie pentru varia-
bila independenta (volumul de masa lemnoasa
pe picior) este de 1,623, ceea ce sugereaza ca
pretul creste cu aproximativ 1,623 unitati pen-
tru fiecare unitate de volum de masa lemnoasa
pe picior, specia rasinoase, sortiment dimensi-
onal G1.

Astfel, ecuatia de regresie multiplicativa
poate fi utilizata pentru a estima pretul in func-
tie de volumul de masa lemnoasa pe picior,
specia rasinoase si sortimentul dimensional
G1( Huebschmann 2000) si coeficientii indi-
cati sugerand o crestere moderata a pretului
odata cu cresterea volumului de masa lem-
noasa pe picior, specia rasinoase, sortiment
dimensional G1.

Dependenta dintre volumul G2 si pretul de
adjudecare

Aplicand ecuatia de regresie multiplicativa
logaritmica 1n care consideram variabila in-
dependenta - volumul de masa lemnoasa pe
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picior grupa de specii rasinoase, sortiment di-
mensional G2 si variabila dependenta - pretul
de adjudecare, rezultatele obtinute sunt cele
evidentiate in Tabelul 4.

Rezultatele arata ca ecuatia de regresie mul-
tiplicativa, liniarizata prin logaritmare este:

In(pret) = 2.453+1.491-In(volum)

Unde: volumul - reprezinta volumul de masa
lemnoasa pe picior, specia este rasinoase, iar
sortimentul dimensional este G2.
Probabilitdtile de depasire pentru ambii co-
eficienti sunt aproape zero, ceea ce inseamna
ca ambele variabile sunt semnificative statistic
pentru modelul de regresie ( Kolis et.al 2014).

Dependenta dintre volumul G3 si pretul de
adjudecare

Aplicand ecuatia de regresie multiplicativa li-
niarizatd prin logaritmare, in care consideram
variabila independenta - volumul de masa lem-
noasa pe picior grupa de specii rasinoase, sor-
timent dimensional G3 si variabila dependenta

Tabel4 Rezultatele functiei de regresie multiplicativa logaritmata pentru estimarea pretului de adjudecare in func-
tie de volumul sortimentului Gros 2, vandut pe picior (Variabila independenta: Volumul de masa lemnoasa
pe picior - Grupa specii rasinoase, sortiment dimensional G2; Variabila dependenta: Pretul de adjudecare)

Logarithmic multiplicative regression equation results (Independent variable: Volume of wood on
stem, sofiwood, size assortment G2; Dependent variable: Auction price)

Coef. regr. Abatere standard Testul t

Prob. depdsire Lim. Infer. 95% Lim. sup. 95%

Termen liber 2,4533
Ln(G2) 0,9757

0,0069
0,0073

355,3344 0
132,6374 0

2,4398 2,4668
0,9613 0,9901

Tabel5 Rezultatele functiei de regresie multiplicativa logaritmata pentru estimarea pretului de adjudecare in func-
tie de volumul sortimentului Gros 3, vandut pe picior (Variabila independenta: Volumul de masa lemnoasa
pe picior- Grupa specii rasinoase, sortiment dimensional G3; Variabila dependenta: Pretul de adjudecare)
Logarithmized multiplicative regression equation results (Independent variable: Volume of wood by
stem, softwood, G3; Dependent variable.: auction price)

Parametri statistici

R-coef. de determinatie multipla 0,8241
R? 0,6791
R? adjustat 0,6790
Abatere Standard 0,3349
Numar de observatii 4358

Coef. regr. Abatere standard Testul t

Prob. depasire Lim. Infer. 95% Lim. sup. 95%

Termen liber 2,7851 0,0073
Ln (G3) 0,9499 0,0099

380,3894 0,0000
96,0043 0,0000

2,7707 2,7994
0,9305 0,9693
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- pretul de adjudecare, s-au obtinut rezultatele
din Tabelul 5.

Acestea aratd ca existd o relatie pozitiva In-
tre volumul de masa lemnoasa pe picior, specia
raginoase, sortiment dimensional G3 si pretul
lemnelor. Coeficientul de determinare R2 este de
0,679, ceea ce inseamnd cd 67,9% din variatia
pretului este explicata de variabila independenta
- volumul de masa lemnoasa pe picior, grupa d
de specii rasinoase, sortiment dimensional G3.

Calculul coeficientilor valorici conventionali
necesari diferentierii pretului mediu pe specii si
sortimente dimensionale

Un factor ce trebuie avut in vedere de la bun
inceput, in acest demers analitic, este repre-
zentativitatea statistica a datelor primare. Desi
am analizat cateva mii de partizi vandute in DS
Suceava, reprezentativitatea statistica a acesto-
ra, la nivel national, este cat se poate de discu-
tabild, intrucat marea majoritate a partizilor au
fost doar de molid si alte rasinoase. Ceea ce
a diferit de la o partida la alta, a fost volumul
pe sortimente, la care s-au adaugat alti facto-
rii (distanta de colectare, tratamentul, etc.),
dar care intentionat au fost omisi din analiza,
pentru a nu afecta semnificatia si relevanta
statisticd a celor trei variabile dependente ce
conteaza, si anume volumele pe sortimente di-
mensionale semnificative din punct de vedere
economic si tehnologic: G1, G2 si G3. De fapt,
influenta celorlalti factori este inglobata in ter-
menul liber, termen liber ce reflectd si valoarea
conventionald a speciei sau grupului de specii
pentru care s-a facut filtrarea.

Prima functie de regresie se referd chiar
la grupa de specii, respectiv molid si brad.
Produsul dintre coeficientul valoric corespun-
zator speciei si media coeficientilor corespun-
zator sortimentului gros I, pentru fiecare tran-
zactie In parte va fi cea mai bund estimare a
coeficientului valoric conventional pentru sor-
timentul gros 1, special Molid si brad.

Asadar, pentru G1, Molid si brad, vom
avea 1,359*0,769=0,92. Pentru G2 vom avea
1,359*0.975 =1,32 iar pentru gros 3 vom avea

Contributii la imbunatatirea modului de diferentiere pe specii...

1,359%0,949= 1,29. Dar cum 1in Tabelul 1
avem un coeficient valoric mediu comun pen-
tru G2 si G3, media celor douad valori estimate
separat va fi de 1,3. lata, asadar, o inversare a
valorii relative a lemnului foarte gros (G1) in
raport cu G2 si G3, situatie oarecum de as-
teptat avand in vedere progresul tehnologic in
materie de debitare a bustenilor de rasinoase,
ce face neatractiv lemnul foarte gros.

Studiul efectuat contribuie la o estimare mai
obiectiva a coeficientilor valorici conventionali
utilizati in vederea diferentierii pretului de refe-
rinta a preturilor pe specii si sortimente. Acest
demers nu a acoperit intreaga paleta de specii
si sortimente la nivel national intrucat datele
primare au fost preluate doar din baza de date
a Directiei Silvice Suceava. Din punct de vede-
re metodologic studiul poate fi extins si la alte
directii silvice unde, foarte probabil, proportia
de participare a altor specii va fi semnificativ
diferita de compozitia arboretelor de pe raza
judetului Suceava.

Analizand pur si simplu tranzactiile cu lemn
pe picior si folosind patru regresii multipli-
cative, liniarizate prin logaritmare, am putut
calcula coeficientii valori conventionali pentru
molid si brad, Intr-o maniera relativ simpla, ce
reflectd de fapt o situatie a pietei pe care agentii
economici o sesizeaza de foarte mult timp: in-
tr-un context tehnologic total diferit de cel din
trecut, dominat acum de instalatii de debitare
capabile sa utilizeze eficient orice sortiment
de lemn rotund, interesul pentru lemnul foarte
gros a scazut si, normal, si valoarea tehnologica
a acestuia.

Metodologia de lucru pe care am propus-o
in acest articol poate fi usor adaptata la nivel
national, cu conditia existentei unei analize mai
ample asupra vanzarilor de lemn pe picior, or-
ganizate de RNP. Spre deosebire de actualii co-
eficienti valorici conventionali, bazati pe studii
din anii saptezeci ai secolului trecut, metodo-
logia pe care o propunem este ancorat in rea-
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litatile economice in care opereaza toti agentii
economici din economia forestiera.

Conform noii abordari, nu mai exista o com-
binatie specie/sortiment de referinta, careia sa
i se atribuie, mai mult sau mai putin arbitrar,
un coeficient valoric unitar, diferentiind toate
celelalte preturi in raport cu acest coeficient-pi-
vot, ci pur si simplu toti coeficientii vor reflecta
realitatile pietei, dar fara a o evidentia excesiv,
cum s-ar intdmpla daca RNP ar aborda proble-
ma exclusiv prin analiza vanzarilor anterioare.
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